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უზნაძის/57 თბილისი

განათლება : არასრული საშუალო
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სასურველი სამუშაო საათები : ნახევარი განაკვეთი
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ვაწარმოებთ და ვყიდით პროდუქტებს, რომლებიც მიმართულია ადამიანის ცხოვრების ხარისხის

გაუმჯობესებაზე,  20წელი ბაზარზე




ჩვენ ვიცით, როგორ ავაწყოთ ბიზნესი12




ქვეყანა,კურსი აღებული გვაქვს ახალ ქვეყნებზე2,6




მილიონი კლიენტი,ციფრები ყოველდღიურად იზრდება23




სავაჭრო ნიშანი,300-ზე მეტი დასახელების პროდუქტი. NLსაზოგადოების მისია




ჩვენ ვქმნით შესაძლებლობებს, რომ თითოეულ ადამიანს შეეძლოს იპოვოს საყრდენი წერტილი, დაეყრდნოს მას

და აფრინდეს! 




ჩვენ 12 ქვეყანაში 83 მაღაზია და 284 ოფისი გავხსენით. 




გაერთიანება




ადამიანების, გუნდების, ქსელის და კომპანიის გაერთიანება. ერთად მოქმედება და არა ყველა თავისთვის.

საზოგადოებაში თითოეული წევრის წვლილის დაფასება.  




სარგებელი




სარგებლის გაზიარება, იყო საჭირო სამყაროსთვის და გახადო ის უკეთესი და უფრო სუფთა. საკუთარი

მოქმედებებით ხელი შეუწყო სისტემის საიმედოობას და პროდუქციის ხარისხს.  




ღიაობა




იყოთ ავთენტურები. ბიზნესი წარმართო ეკოლოგიურად. გაუხსნა საზოგადოებას ჩვენი სისტემა როგორც

გასაგები და ღია ბიზნეს-მოდელი. 




განვითარება




ბიზნესში და ცხოვრებაში ეფექტურობის გაზრდა. იყო პროაქტიური - არ ელოდო პროგრესს გარედან. იმოქმედო

სისტემურად და არა შემთხვევიდან შემთხვევამდე. 




ამბიციები




არ შეჩერდე მიღწეულზე. არასდროს. იოცნებე დიდ წარმატებაზე და დაისახე ამბიციური გეგმები. აიღე

პასუხისმგებლობა, იყავი ლიდერი, გახდი უკეთესი შენს სფეროში.

კონტაქტი

მობილური: (+995) 577 28 22 62


