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Грузинский : Свободное

Русский : Высшее

Описание вакансии

Ищу Менеджера по продажам логистических услуг

GEO1486585

Тбилиси

Образование : Бакалавр

Опыт : 3 года - 5 лет

Сектор : Продажа

Рабочая область : Обслуживание / Сервис

Мобильность : Национальная

Вид договора : Бессрочный

Рабочая время : Полный рабочий день

Водительские права : B

Языки

Зарплата : 2 500лари

Сведения о вакансии

https://jober.ge/ru
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В связи с увеличением международных грузоперевозок в Грузию и ростом запросов на оказание

логистических услуг в Грузии и Закавказье, нашей Компании требуются

МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ.

Российская компания КАМРУСТРАНС является профессиональным экспедитором. Мы организуем

грузоперевозки на территории России, стран СНГ, Европы и Азии и имеем несколько филиалов в разных

странах.

В поиске новых клиентов на территории Грузии и сопровождении уже имеющихся наших клиентов, мы и видим

работу нашего будущего менеджера.

Нашей компании уже 12 лет!

Условия работы:

Постоянная работа и оборудованное рабочее место: пн.-пт. с 9-00 до 18-00 по московскому времени.

Помощь со стороны Компании в организации работы.

Заработная плата: оклад + премия от каждой доставки и дополнительные премии.

Оплата корпоративной мобильной связи.

Компенсация бензина при использовании личного транспорта.

Предоставление всех ресурсов для подбора транспорта.

Бухгалтерское и юридическое сопровождение.

Испытательный срок – до 3-х месяцев.

Адаптация к новой работе.

Постоянное обучение.

Способствовать к созданию полноценного филиала Компании в течение 1 года.

Обязанности:

Постоянный поиск и активное привлечение новых клиентов, и заключение с ними договоров на оказание

услуг.

Быстрая обработка входящих запросов на перевозку грузов, включая сборные грузы.

Информационная поддержка потенциальных клиентов 24/7.

Представление Компании среди потенциальных клиентов.

Поиск и привлечение новых клиентов посредством телефонных звонков, посещения выставок и других

мероприятий.

Нахождение новых клиентов, нуждающихся в логистических услугах.

Подготовка (расчет) и отправка коммерческих предложений.

Контроль актуальности прайс-листа по услугам Компании по Грузии.

Ведение необходимого документооборота на русском и грузинском языке.

Контроль за своевременностью оплат по заключенным договорам.

Формирование новых каналов продаж и предложений по новым услугам.

Создание и поддержание дружеских отношений с клиентами.

При возможности, привлечение новых клиентов по рекомендации действующих клиентов.

Ведение планирования своей деятельности и необходимой отчетности по ней перед Компанией.

Требования:

Успешный опыт работы в сфере продаж услуг, не менее 3-х лет.

Идеально – понимание рынка транспортных логистических услуг/грузоперевозок (B2B).

Способность находить новых клиентов.



Желание работать и хорошо зарабатывать.

Уверенный пользователь ПК (Word, Excel, Google Docs), INCOTERMS, ATI.

Навыки деловых коммуникаций и предприимчивости.

Грамотная устная и письменная речь на русском и грузинском языке, желательно знание английского языка

Умение работать быстро и качественно.

Опыт работы с большим объемом информации.

Навыки работы в команде, желание развиваться.

Мы ценим сотрудников за инициативность, нестандартные идеи, за быстроту принятия решений и умение

работать на опережение на основе потребностей клиентов.

Личные качества:

Исполнительность, вежливость, общительность, внимательность, организаторские способности,

инициативность, коммуникабельность, сосредоточенность, стрессоустойчивость,

Ключевые навыки

Грамотная речь

Работа с большим объемом информации

Личные продажи

Активные продажи

Автомобильные грузоперевозки

Деловое общение

Ведение переговоров

Транспортная логистика

Работа с клиентами

Развитие продаж

Ответственность

Коммуникабельность

B2B Продажи

Ориентация на результат

Работа в команде

Навыки продаж

Русский язык

Холодные звонки

Мы дорожим каждым нашим сотрудником, средний стаж работы в компании 3+ лет.

Готовы? Ждем Вас в нашем дружном коллективе!

Контакт

Мобильный телефон: (+7) 8 (905) 722-20-88


