

jober.ge

https://www.jober.ge

https://jober.ge/ru/Объявления/-GEO1446321

Англиский : Высшее

2022-08-11

Описание вакансии

Менеджера по Продажам

GEO1446321

Грузия

Образование : Бакалавр

Опыт : 1 год - 3 лет

Сектор : Продажа

Рабочая область : Телефонные операторы, телемаркетинг

Вид договора : Бессрочный

Рабочая время : Полный рабочий день

Языки

Сведения о вакансии

Компания «A1 Telecom»— это современные корпоративные телекоммуникационные решения и системы. Мы

специализируемся на предоставлении голосовых каналов связи и SMS рассылок для Call-центров и

корпоративных клиентов. Предоставляем услуги облачной . Расширяем отдел продаж, поэтому открыта

вакансия менеджера по продажам.
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Эта вакансия для вас, если:


Хотите «войти в » — хотите продвигать -продукты с хорошей маржей и высокими выплатами.


Есть желание зарабатывать деньги без привязки к месту вашего нахождения


Хотите продавать честные, понятные и нужные услуги/продукты


Хотите работать в направлении B2B, где продажи строятся на логике преимуществ и вашем умении выявлять

проблемы клиентов и подбирать под них нужное решение.


Что надо продавать:


и SMS каналы связи для колл-центров, банков, маркетинговых компаний, операторов связи и т.д.


Услуги облачной и CRM для отделов активных продаж.


Кому надо продавать: Наши клиенты — малый и средний бизнес. Практически любая компания, у которой есть

свой отдел продаж, закупок или служба сервисного сопровождения клиентов, является потенциальным

покупателем наших услуг. Во время продажи мы взаимодействуем с собственниками, орами, руководителями

продаж, маркетинга и -служб.


Условия работы:


Перед началом работы вы проходите курс обучения и адаптации, где получаете все необходимые для работы

знания и тренируете нужные навыки.


На подтверждение Вашей квалификации испытательный срок 2 месяца.


Оплата: ставка (500−2000 $) +KPI + % от продаж.


Премия по итогам работы за квартал.


Гибкий и приемлемый план продаж.


Карьерный рост — Тeam-lead, руководитель ОАП.


Выезд за рубеж на выставки, семинары. А, также, участие в конференциях по Украине.


График работы: с 9:00 до 18:00 Понедельник-пятница.


Дополнительные льготы при пользовании услугами связи, в т.ч. международной.


Важные требования:


Вам нужны деньги и вы хотите их честно зарабатывать без ограничений.


У вас чистая, грамотная речь на украинском и русском языках.


Желательно знание иностранных языков — мы работаем на международном рынке, без географических

ограничений.


Как попасть к нам на работу:


Просим ответить на эту вакансию и отправить свое резюме.


Мы свяжемся с вами и поделимся полной информацией о вакансии.


Следующий этап — собеседование, после чего мы можем пригласить вас на стажировку (оплата по вашим

результатам).


После успешной стажировки вы попадаете на испытательный срок, после чего можете попасть в наш



постоянный штат.


Тип занятости: полная занятость, удаленная работа.

Контакт

Мобильный телефон: (+380) 093 789 2744

Иной способ контакта: A1THR


